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«WVir verkaufen den natiirlichen Duft der Schweiz»

Am Anfang war es ihre
Geschichte, die sich gut
verkaufen liess: Neun
Bauern erfinden eine Kos-
metik-Pflegelinie und ge-
hen mit dieser an den
Markt. Heute verkaufen
sich die Produkte, nicht
mehr nur die Geschichte.

DANIEL BANGA

Die Idee entstand an einem
Winterabend in der Sauna:
Landwirt Fritz Hess schwitzte
mit zwei seiner Berufskollegen
und diskutierte iiber die Zu-
kunft des Ackerbaus. Wire et-
wa die Produktion von Kréuter-
Olen eine Alternative? «Warum
nicht?», fragten sie sich. «Es
gibt doch viele geeignete Krau-
ter zur Herstellung von &theri-
schen Olen.»

Gesagt, getan: Die drei Bau-
ern einigten sich, dem Thema
auf den Grund zu gehen. Aber
nur unter einer Bedingung: Man
wollte nicht bloss Rohstoffliefe-
rant sein, sondern alles aus ei-
ner Hand produzieren und ver-
markten.

Der Zufall als Gehilfe

Auf Kkleiner Fldache bauten
schliesslich neun Oberaargauer
Bauern Kréduter an und stellten
im Jahr 2005 mit einer soge-
nannten Wasserdampfdestilla-
tion das erste #therische Ol aus
der Schweizer Landwirtschaft
her. Thr Werken wurde publik
und weckte auch die Aufmerk-
samkeit von Brigitte Schulthess,
einer Berner Biologin und Duft-
Therapie-Spezialistin. Sie war
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Schulthess, Hansrudolf Kopp, Fritz Hess, Alexander Reber, Hansueli Fliickiger, Roland Fried-
li, Hans Koller und Ulrich Fahrni. (Bild: Katharina Reber)

von der Idee der Bauern begeis-
tert und wurde kurzerhand an
Bord genommen. Im Labor kre-
ierte sie Produktemuster auf der
Basis von nativem, kalt gepress-
tem Schweizer Rapsol und den
dtherischen Olen aus dem Ober-
aargau. Die erste Suissessences-
Handcreme war geboren.

Ehrlicher Auftritt

Einem anderen Zufall ist es zu
verdanken, dass die neun Bau-
ern und die Biologin - mittler-
weile waren sie vereint in der ge-
meinsamen Firma Suissessences
- mit Hans Koller, dem pensio-
nierten Verkaufsleiter Schweiz
der Kosmetikfirma Louis Wid-
mer, in Kontakt kamen. Auch er
kam an Bord, weil ihn das Kon-
zept und das Produkt iiberzeugt
haben. Heute ist er fiir Suisses-
sences als Verkdufer und Berater

unterwegs. Seine Kontakte, das
ehrliche und solide Auftreten
der Firma und die gute Qualitét
der Produkte machen es aus,
dass Suissessences Erfolg hat
und das Geschaft floriert.

Erfahrungen sammeln

Trotz des Geschiftserfolgs
und den bisher verkauften 5000
Tuben Handcremen, 3000 Fla-
schen Bodylotions, den 4000
Duschgels und den 1000
Flaschchen Korperol haben
sich die Bauern und ihre Ge-
schiftsidee nicht verédndert.
«Wir haben mehrere Angebote
erhalten, unsere Ole in Lizenz
fiir Dritte zu produzieren. Aber
wir haben abgelehnt», erzahlt
Hansueli Fliickiger, einer der
Suissessences-Inhaber.  «Wir
wollen die ganze Strecke vom
Feld zur Verkaufsfront selber

begehen.» Ein Grundsatz, der
sich bisher bewé&hrt hat: Die
Pflegeprodukte aus der Schwei-
zer Landwirtschaft verkaufen
sich gut, die Firma ist auf bestem
Wege, bis Ende 2007 schwarze
Zahlen zu schreiben. Dann
wird den beteiligten Bauern
auch der Produzentenpreis fiir
die dtherischen Ole ausbezahlt.
Bis jetzt hat man erst den zeitli-
chen und finanziellen Aufand
fiir die Oldestillation und bei
Messeauftritten abgerechnet.
Ziel des béuerlichen Unter-
nehmens ist es, dass jeder seine
Kréduter anbaut, daraus auf eige-
ne Rechnung itherische Ole
herstellen ldsst und zu einem
Preis, der leicht iiber dem Bor-
senwert liegt, an die Firma ver-
kauft. Lauft es weiterhin so gut,
sollen neben den neun Mitinha-
bern und ihren Ehepartnern,

Die Suissssence-Pegelinie umfasstHandcremen, Dusch-
gel, Lotionen und Korperole. Neu kommen auch ein Lippen-
balsam und eine Fusscreme ins Sortiment. (Bilder: zvg)

die ebenfalls tatkriftig mithel-
fen, auch noch andere Bauern
fiir die Krduter- und Rapspro-
duktion gewonnen werden.
«Unser Projekt soll moglichst
vielen Schweizer Bauern zugute
kommen», heisst die Devise.

Somitist auch die Zukunftsstra-
tegie klar: «Eine Wachstums-
strategie», heisst es einhellig.
Und: «Was der Markt will, das
produzieren wir!» [ ]

www.suissessences.ch



